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Pengelolaan
Keuangan

Pengelolaan keuangan adalah
bagaimana mengusahakan sumber
dana, menggunakan dan
mengendalikan dana-dana
perusahaan.




Ada 3 aspek dalam pengelolaan
keuangan

1. Sumber-sumber dana/keuangan perusahaan

Dana intern

- Dana dr perusahaan

- Dana cadangan dan Laba ditahan

Dana Ekstern

+ Dana dr pemilik/penyertaan

+ Dana dr pinjaman (debt)

- Dana bantuan program pemerintah pusat dan daerah

- Dana dr teman/keluarga yg ingin menanamkan modalnya

+ Dana ventura (dana dr perush. Yg ingin menginvestasikan
dananya pd perusahaan kecil yg berpotensi)
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Analisis Pesaing

Kenali dengan baik
pasar yang Anda
masuki dan pelajari
strategi serta produk

pesaing Anda.
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Identifikasi
Kebutuhan
Pelanggan

Pahami dengan
seksama apa yang
pelanggan cari dan
jangkau target pasar

yang tepat.

Memahami Pasar dan Pelanggan

Kembangkan
Unique Selling

Feon%&tan keunggulan
produk atau jasa Anda
yang menjadi
pembeda di mata

pelanggan.




Mengembangkan Rencana Bisnis

Visi dan Misi

Rumuskan visi dan misi
yang jelas sebagai
panduan strategis bagi

bisnis Anda.

Analisis SWOT

|dentifikasi kekuatan,
kelemahan, peluang, dan

ancaman untuk

memetakan situasi bisnis.

Rencana Keuangan

Buat proyeksi keuangan
yang realistis dan
persiapkan strategi

permodalan.




Membangun Tim yang Kuat
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Kepemimpinan  Kolaborasi Keahlian Pengembangan

Kembangkan Dorong kerja sama Rekrut anggota tim Investasikan dalam
keterampilan tim yang harmonis yang memiliki pelatihan dan
kepemimpinan untuk mencapai kompetensi sesuai pengembangan
untuk menginspirasi  tujuan bersama. kebutuhan bisnis. karyawan untuk

dan memotivasi meningkatkan
tim. kapabilitas.




Strategi Pemasaran yang Efektif

Branding yang Kuat

Bangun merek yang kuat dan konsisten

untuk meningkatkan citra bisnis Anda.

Konten Berkualitas

Ciptakan konten yang menarik dan
bermanfaat untuk menarik minat

pelanggan.

Digitalisasi

Manfaatkan teknologi digital untuk
memperluas jangkauan dan interaksi

dengan pelanggan.

Strategi Promosi

Rancang kampanye pemasaran yang
efektif untuk mengomunikasikan nilai

produk atau jasa.
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Teknik Pengembangan Usaha

Perluasan Skala Ekonomi (Economic Of Scale)

- Menambah skala produksi, tenaga kerja,
teknologi, system dlstnbus1 dan tempat usaha.

Perluasan Cakupan Usaha (Economic of
Scope)

- Diversifikasi usaha ekonomis )'la ditandai oleh
biaya produksi total bersama. Misal :
menambah jenis usaha baru, produk, dan jasa

baru yg berbeda dari sekarang diproduksi
(diversifikasi).




Manajemen Strategi
Kewirausahaan

Manajemen Kewirausahaan

- Manajemen kewirausahaan menyangkut
semua kKekuatan perusahaan yang menjamin
bahwa usahanya betul-betul eksis

Strategi Kewirausahaan
- Strategi bagi pemimpin pasar (market Leader)
Strategi bagi bukan pemimpin pasar adalah
perusahaan memiliki posisi kuat (bukan market
Leader) di pasar, dan memiliki strategi tertentu.

Strategi lain yang dilakukan pada tahap
pertumbuhan,




Manajemen Keuangan yang Sehat

Arus Kas

Pantau arus kas secara
ketat untuk menjaga
likuiditas dan stabilitas

keuangan.

Anggaran

Buat anggaran yang
realistis dan disiplin dalam

mengontrol pengeluaran.

Akuntansi

Terapkan sistem akuntansi
yang baik untuk mencatat
dan menganalisis kondisi

keuangan.




Inovasi dan Pengembangan Produk

Riset dan Pengembangan

Lakukan riset secara berkelanjutan untuk Peluncuran Produk

mengidentifikasi kebutuhan pasar yang Luncurkan produk atau jasa baru secara
belum terpenubhi. hati-hati dengan perencanaan yang

matang.

Prototipe dan Uji Coba

Buat prototipe produk atau jasa baru dan
lakukan pengujian untuk mendapatkan

umpan balik.




Menghadapi Tantangan dan Adaptasi

Kemampuan Beradaptasi

Manajemen Risiko

Inovasi Berkelanjutan

Semangat Belajar

Penting untuk terus mempelajari dan
menyesuaikan diri dengan perubahan

pasar.
Identifikasi potensi risiko dan kembangkan

strategi untuk memitigasinya.

Terus mencari peluang inovasi untuk
meningkatkan daya saing dan nilai

perusahaan.
Jangan pernah berhenti belajar dan terus
mencari inspirasi untuk mengembangkan

bisnis.




Memelihara Semangat (Spirit)
Wirausaha

- Untuk mendorong perilaku kreatif agar
wirausaha memperoleh keuntungan dipasar.
Dengan cara :

- Mendidik wirausaha tentang pelayanan
perusahaan khususnya tentang alasan mereka
membeli produk da_n},'as_ggr,'t'entang keinginan
dankebutuhan pelanggan.

- Mendidik wirausaha untuk perbaikan produk dan
pemasarannya.

- Menciptakan iklim kerja yg positif yg
mendorongnya ide-ide baru.







